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CONTRAT DE VENTE A TEMPERAMENT, intervenu en la ville de ......ococovvevereennnn. , province de

Ce contrat constitue un acte sous seing privé au sens de [’article 2826 du Code civil du Québec (le « CcQ »)
en ce qu’il constate, sans autre formalité, un acte juridique assorti de la signature des parties.

ENTRE : (dénomination sociale de la personne mora ersonne morale diment
constituée, tel qu’elle le déclare, selon la Loi ...........ccuee...e, (nom de 1@ loi sous laquell
la société par actions a été constituée), ayant sa prihci
............................ (numéro civique et nom de la rue), i
de la ville), province de ........ccceeevernenee. (nom d
postal), et diment immatriculée sous le numero,.....h........... ...... conforméme

............................ (nom de la loi relative a la publigité le des entreprises s
la société par actions est immatriculée);

I-APRES DENOMMEE LE) VENDEUR »;

ET: inati ] rale),'personne morale diment
constituée, tel gt

la société par i 3 cipale place d’affaires au
....................... MEKO ] la ville de ........cccccceuuveennnnn. (nOM
de la ville), pt o [ la" province), ......cccocevveeivennnnnn. (code
postal), gfdmentiimmatriculée sous @ numeéro ..5......o.oooeenenn conformément a la Loi
.............. . (nom de la loi relat ublicité légale des entreprises sous laquelle

ions est immatriculée

CI-APRES DENOMMEE L’« ACHETEUR ».

L 4 CI-APRES COLLECTIVEMENT LES « PARTIES »

ive « PARTIES » simplifie la rédaction en éliminant le besoin de
signation individuelle de chacune des parties.

[ VENDEUR [ ACHETEUR
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PREAMBULE

L’intention des parties au contrat et les circonstances dans lesquelles ce dernier voit le jour
sont deux aspects importants de la relation contractuelle pouvant faciliter sa
comprehension et son interprétation.
En effet, [larticle 1425 CcQ ¢énonce la regle geerale seldp laquelle, «[d]a
’interprétation du contrat, on doit rechercher quelle a été )
plutot que de s’arréter au sens littéral des termes utilis@

des circonstances dans lesquelles il a été conclu. appel du Québedia d ail
rappelé dans Gestion D. Laberge inc. ¢ 9170 1 :
que « [p]our déterminer quelle [est] la veritab ention des parties, i j
outre des mots utilisés, de la totalité dugontrat, de l&@ matiere du contrdt et du contexte de la
signature de [l’|entente ». Le préambule\d 'un contrat sert donc essentiellementa consigner,
au tout debut de [’entente, le rant la signature du et ['objectif
découlant de la relation contr {le. ®

clauses d’un contrat
nus dans les préambules

Cette toile de fond
s 'interpretent lesgunes
(Farrah ¢ Niogan in

s r p@rticulierement utile puis
s incluant les é

A) i DEUR, sur une base continue, les

ontrat, tel que ce mot est défini ci-apres;

B) ENDEUR acce I’ACHETEUR, qui accepte de les acheter, les
marchandises, par ddune vente a tempérament seulement, par laquelle le
VENDEUR retient de propriété sur les marchandises jusqu’a parfait
paiement et s@ijet aux autres dispositions pour protéger celles-ci;

C) ¢sirent appliquer au besoin, les termes du Contrat a toutes les

entre elles a compter de la date de signature des présentes;

D) S désirent consigner les modalités de leur entente a ce sujet dans un

us seing prive;

s parties désirent que cet écrit s’interpréte comme un contrat de gré a gré.

S FINS, LES PARTIES CONVIENNENT CE QUI SUIT :

[ VENDEUR [ ACHETEUR
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INTERPRETATION

Un contrat rédige dans des termes clairs et sans ambiguité n’est pas sujet a interprétation
par les tribunaux (Pépin c¢ Pépin, 2012 QCCA 1661 (CanLll)). L’ultime objectif du
rédacteur doit donc étre celui de rédiger un contrat dépourvu d’ambiguité. Dans la présente
partie du contrat « 0.00 Interprétation », nous recommandons douc de clairement définir la
portée de plusieurs termes clés utilisés dans le contrat nclureqplusieurs clauses
nécessaires ou utiles a sa bonne interprétation.

Bien qu’une telle approche ait pour effet d’allonger elle doit tout de méme
privilégiée puisqu’elle permet de considérabi®men risques qu’un
vienne a conclure que le contrat comporte u ite qui doit faire |’
interprétation.

0.01 Terminologie

@
01 e

cant ‘ar une majuscule n’est grammaticalement pas correct.
rmet un repérage rapide et efficace des termes définis a cet
t. Une alternative a cette méthode serait de mettre les termes

n de Livraison

si illet, diment complété par ’ACHETEUR, accompagnant les Marchandises au

eur livraison et constatant la marque de chaque unité livrée, son modé¢le et son

[ VENDEUR [ ACHETEUR
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0.01.02 Contrat

signifie le présent contrat incluant le préambule et ses annexes, toute documentation
accessoire ou subordonnée a celui-ci, ainsi que toutes les modifications qui peuvent lui étre
apportées a 1’occasion par les PARTIES, conformément a I’article 11.05 du Contrat;

Cette déefinition signale au rédacteur que les annexes aux présentes, diiment paraphées, sont
parties intégrantes du contrat qui doit étre considéré commgun tout. €

Larticle 1435 CcQ prévoit que, dans le cas d’un co,
les clauses externes ne sont pas opposables a u
connaissance au moment de conclure le confPat.

0.01.03 Force Majeure

signifie tout événement imprévisible

irrésistible échappant au conttéle d’une PARTIE
contre lequel celle-ci ne peut se S i

nt nota t comprendre

tout sinistre provoqué par la e, uhe épidémie, un incendie, un %cident, une guerre
(qu’elle soit déclarée, ou n ¢ insurrection, une ¢ de terrorisme, une
greve illégale, un ar u u@ement de travail un lock-out, une panne de
lignes de télécomfhunic lectricité, I’inte orces armées militaires ou

]
acte du gouv
U,

lutot laconique. En effet, ’article 1470
piere suivante . « la force majeure est un

u vu de cette définition legislati est recommande de prévoir une version contractuelle
majeure » de facon a y insérer des évemements qui ne sont pas
s criteres fondamentaux de la version légale. Voir a ce propos

A défaut e enongant clairement les divers cas de force majeure, un tribunal
appelé a er sur un cas de force majeure exercera sa discrétion a la lumiere de la
nue a l’article 1470 CcQ et de la jurisprudence s’y rapportant. Le jugement
d’une telle démarche peut donc exclure du champ de la force majeure un cas
ne partie considere comme un empéchement important contre lequel elle veut se

s [’affaire Guardian du Canada (Nordique (La), compagnie d’assurances du Canada) c
s Rimouski (Ville de), 2008 QCCS 2153, la Cour supérieure rappelle que les faits de la

VENDEUR ACHETEUR
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nature (inondations, crue et debdcles, pluie, gel, vent et tempéte, vagues, verglas, neige), les
faits de [’homme (par exemple, les gréves, les incendies, les vols, les guerres, les
insurrections, les embargos, etc. ) ne sont pas, en eux-mémes, des cas de force majeure,
mais peuvent le devenir suivant les circonstances propres a la cause et leur conformité aux
conditions d’exteriorité, d’impreévisibilite, d’irrésistibilite et d’impossibilité absolue
d’exécution.

Compte tenu de ce qui précéde, nous recommandons aux p
considerent comment étant une force majeure afin de s’assur
pourraient ne pas passer le test de ['imprévisibilité et
1470 CcQ, soient bel et bien constitutifs d’un
d’exonération recherché.

de p"ciser ce qu’elles

orce majeure avec_l’e

0.01.04 Information Confidentielle

signifie toute information (commercialg, technique, scientifique, finamciére,fjuridique,
personnelle ou autre) qu’une PARTI vant et] pendant la durée trat et que
la PARTIE réceptrice, faisant ve d’un jugement d’affaire§ raisonnable, comprend

comme étant confidentielle, t nofamment toute jon en lien avec ses
Activités, ses stratégie op ités d’affaires, ses finances, riété intellectuelle,
ses fournisseurs, sesglien S oyés, a I’excepti utg information:

a) : dea divalgation;

b) t te de sa divulgation;

c) e au public aprées la date de divulgation et

pro¥ient pas d
P LEgreceptrice;

sagement de confidentialité de la part de la

regue en tout temps pa Personne qui n’est pas soumise a un engagement de
confidentialité, segrapporta ette information, en faveur de 1'une ou 'autre des
PARTIES;

\ 4

e)  développée in ment par la PARTIE réceptrice;

personnelle foufnie par une personne physique, lorsque cette information est utilisée
auxquelles elle a ét¢ divulguée ou pour toute autre fin permise par la Loi;

de la définition de [’expression « information confidentielle » doit étre utilisée
e ['on désire rédiger un contrat plus précis, en particulier lorsque la protection de
rmations constitue |'un des enjeux importants du contrat.

[ VENDEUR [ ACHETEUR
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Le caractere confidentiel de l'information étant une notion variable, il doit étre clairement
defini afin d’éviter toute confusion possible.

L’arrét Air Atonabee Ltd. v Canada (Minister of Transport), (1989) 27 CPR (3d) 180
(FCTD) établit les criteres devant étre utilisés pour déterminer le caractere confidentiel
d’une information, et ce, suivant la Loi sur ’accés a I’information, LRC 19835, ¢ A-1 :

- Premiérement, [’information ne doit pas étre accessi au puyblic et il doit étr
impossible pour un membre du public de [’obteninfipar observation ou par é
indépendante;

- Deuxiemement, [’information doit avoir été
’assurance raisonnable qu’elle ne seraiPpas

iquee confidentiellement

- Troisiemement, l'information doit avoir ét iquée dans le cadre & tion
de confiance ou d’une relation qui n’est pas c ire a l'intérét pu

Bien que ces criteres s appliquent en d
ci pour définir I’information confi

it public féderal, il s’avere utile de comisulter ceux-

les « informations p
la Loi sur la prot@ﬂon
(la « LPRPSP)»).

L article 1 dg > ] 1 : ...) d’établir, pour [’exercice des

: 2 civil en matiere de protection des
renseigneme , >ole lieres a [’égard des renseignements
pers frui uei etient, utilise ou communique a des tiers
al’ onge I ‘exploitation d’ un ise au sens de ['article 1525 du Code civil ».
L’ar 2 cette méme loj R
un renseignement personnel enseignement qui concerne une personne physique et
permet de l’identifier. »

.01.05

autre instrument législatif ou exécutif d’une autorité publique ou
une régle de droit commun ainsi que toute décision judiciaire et
ar un tribunal compétent se rapportant a leur validité, interprétation et
et comprend, lorsque requis, un traité international et un accord interprovincial
ouvernemental, étant entendu que, lorsque le Contrat renvoie a une Loi spécifique,
comprend tous les réglements adoptés en vertu de celle-ci, toutes les modifications s’y
ortant, ainsi que toute loi ou réglement qui compléte ou remplace cette loi ou ce
réglement, le cas échéant;

VENDEUR ACHETEUR
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0.01.06 Manquement

signifie:

a)  une fausse déclaration, imprécision, erreur ou omission de divulgation;
b)  une exécution non conforme ou inexécution d’une oblig Tou o

¢)  tout non-respect, violation, défaut ou inobservatio tre disposition;

L article 1434 CcQ prévoie que « [l]e contflit va
conclu non seulement pour ce qu’ils y ont exprimé, m
d’apres sa nature et suivant les usages, [’équité et 23

La notion de « manquement » est large; e
ou le retard dans [’exécution, mais

comprend non seulement [’aBsence
ise exécution et ['inexéc

Si une partie fait défaut d’exéc, es obligations dg
inexécution n’est pas ifiee tre partie pourra alors,
Wloi prevoit pour; s

opre obligation corréld

xecution
rtielle.

du c%trat et que cette
imites prévues au
ceuvre de son droit a

mporte le moyen que le créancier de

La partie créangiere igation pourrgt ot ent decider de forcer [’exécution en
e G e ) ‘ Ia% ou la résiliation du contrat ou la

uite de [’inexécution, il aura droit a des

e [ STPG a
dommd tégets (art 1607 CcQ, Bah @ uti, /987 CanLll 924 (QC CA)).

atilisée a des fins

telles que décri 0.01.07 des présentes;

qui s abriquées, obtenues, distribuées ou vendues par le
DEUR et toute au mar‘andise ou toute autre fourniture de nature semblable ou
es, qu’elles soient manufacturées ou non par le VENDEUR,

tant. En effet,

la présence de [’expression « Représentants Légaux » dans'

| VENDEUR [

ACHETEUR






